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RESUMO PROFISSIONAL

Executivo Comercial Sénior com mais de 10 anos de experiéncia em expansao de mercado, gestdo de
contas B2B e inteligéncia de vendas. Minha ftrajetéria é marcada pela fusdo entre relacionamento
comercial agressivo e analise profunda de dados para tomada de decisdo. Possuo forte background em
bens de consumo (Ambev e Coca-Cola), onde fui responsavel por gerenciar grandes contas, expandir
franquias e alavancar expressivamente os resultados de volume do meu territério. Nos ultimos anos,
adicionei uma camada robusta de inteligéncia digital ao meu perfil, utilizando analise de dados (Power
BI/SQL) e automagbes de processos para mapear novas oportunidades, otimizar funis comerciais e gerar
um impacto superior a R$ 10 milhdes em faturamento direto para carteiras de clientes através de
metodologias de Growth Marketing.

COMPETENCIAS E HABILIDADES

e Comercial & Negocios: Negociagdo B2B de Grande Porte, Gestao de Contas Corporativas,
Expansao de Market Share, Estratégia de Sell-out e Sell-in, Trade Marketing e Execu¢éo no PDV.

e Inteligéncia de Vendas & Dados: Engenharia de Funil de Vendas, Modelagem de Dashboards de
KPls, Power Bl, SQL Server, Analise de Métricas de Mercado e Auditoria Comercial.

e Processos & Tecnologia: Growth Marketing, Inteligéncia Artificial Aplicada a Vendas, Automacéo de
Processos Comerciais e Otimizagédo de Pipeline.

EXPERIENCIA PROFISSIONAL

LRVS SOLUGOES DIGITAIS E CONSULTORIA LTDA (Consultoria Prépria) Janeiro de 2022 — Atual
Consultor de Inteligéncia Comercial e Growth Marketing

e Liderancga na estruturagéo de funis de vendas B2B e B2C, combinando estratégias de marketing
digital e processos comerciais para alavancar o faturamento de empresas clientes, gerando mais de
R$10 milhdes em receita direta.

e Desenvolvimento de inteligéncia de mercado através da modelagem de dados e dashboards
interativos, transformando métricas de campanhas e vendas em tomadas de decisdes estratégicas
para os empresarios.

e Implementagao de automacgdes de processos, ferramentas digitais e engenharia de funil para
otimizagéo do pipeline, atragao de clientes qualificados e aceleragao do sell-out.

CRBS - AMBEV Setembro de 2017 — Janeiro de 2022
Representante de Negdcios Il / Inteligéncia Comercial

e Trajetoria solida de 4 anos e meio de evolugao profissional na companhia, progredindo de posigdes de
base no varejo tradicional até o nivel sénior de representacdo e grandes contas.

e Responsavel pela expansao de market share e consolidagédo da marca no territério alocado,
conquistando um crescimento superior a 300% no volume de vendas da rota comercial sob minha
responsabilidade.



e Lideranga e coordenacgao direta da execugédo de campo junto a equipe de promotores de vendas,
garantindo o padrao de exceléncia em ag¢des de Trade Marketing, abastecimento de géndolas
(merchandising) e conformidade no PDV.

e Gestdo comercial e estratégica de Key Accounts (grandes contas e lojas de conveniéncia),
assegurando o atingimento de metas agressivas e maximizando o sell-in e sell-out do portfélio de
produtos.

e Conquista e lideranga na implementacao estratégica de novas franquias e expansao acelerada do
volume de distribuicao.

e Selecionado para integrar a rota oficial de auditoria corporativa da companhia devido a exceléncia
técnica em processos e padronizacao comercial.

VIA NUTRY (DUARTE & COSTA LTDA) Setembro de 2016 — Junho de 2017
Promotor e Vendedor Técnico Comercial

e Atuacgao na prospecgao, atendimento e gestdo comercial de uma carteira diversificada de clientes
B2B, incluindo redes de supermercados, farmacias, minimercados, padarias e lojas de produtos
naturais.

e Responsavel pela negociagao direta com compradores e gestores para a introdugdo de novos SKUs e
ampliagao do share de gbndola.

e Implementacéo estratégica de agdes de merchandising, garantindo a conquista de pontos extras em
loja e visibilidade do vasto portfélio de produtos.

e Foco direcionado na aceleragao do sell-out através do monitoramento de estoque, relacionamento no
ponto de venda (PDV) e execugdo comercial de exceléncia.

SOLAR COCA-COLA Setembro de 2013 — Junho de 2016
Pesquisador de Mercado (RED - Right Execution Daily)

e Promovido de Promotor de Loja Junior para a area técnica de Pesquisa de Mercado (RED) em apenas
5 meses devido as excelentes entregas em campo.

e Responsavel pela auditoria de conformidade comercial através do levantamento de dados de campo e
analise de métricas de mercado (pregos, concorréncia e share).

FORMAGAO ACADEMICA

Graduacgao Tecnolégica em Marketing Em andamento
UniCesumar | Foco em Inteligéncia de Mercado e Sell-out

CERTIFICAGOES E CURSOS COMPLEMENTARES

Power Bl + SQL Server: Modelagem de Dados e Relatérios — Udemy (Em andamento)
Meta Ads, Google Ads & GTM: Dashboards e KPIs — Universo Subido

Formacgao Programador: Automagdes e Integragées de APls — Bot Conversa
Especialista em Vendas Online: Prospeccao e Estratégia Digital - EVO

Ambev Academy: Formagédo em Exceléncia Comercial, Trade Marketing e Auditoria



